Post och Telestyrelsen

Att: Mattias Viklund, Market Affairs

Box 5398

102 49 Stockholm Stockholm 2007-05-28

Arende: Debattinlagg rorande en funktionell eller strukturell delning av Telias natverksamhet

DGC vill pa detta satt ge sin syn pa debatten kring en delning av natdelen fran Telia.

DGC &r en naroperatdr som séljer datakommunikation, drift och telefonilésningar till svenska foretag. Vi har varit
en natoperator sedan 2001 och var en av de forsta operatdrerna att bygga ett eget nationellt nat med egen
utrustning i telestationerna.

Under dessa ar har vi sett branschen utvecklas samtidigt som Telia’s instéllning till grossistforséljning pendlat
fram och tillbaka. Fran en inledningsvis véldigt positiv installning till grossistfrsaljning har strategin fran
ledningen svangt till att TelisSonera skall vara battre pa att utnyttja sin redan dominerande stallning och férsvara
for konkurrens. Detta har sjalvklart fatt stora effekter pa hur grossistforsaljningen hanteras. Nar sedan klagoropen
blivit allt for stora och insikten om att tvingande delning av verksamheten ser ut att vara ett faktum férséker man
gora en helomvandning och lovar battring. Synen pa hur vi skall komma till ratta med dessa monopolistiska
problem méste ses i ljuset om vad som ar bast for att skapa en gynsamm och fungerande konkurrens pa den
Svenska bredbandsmarknaden, men dven ur synvinkeln vad som &r bast for Sverige ur ett langsiktigt perspektiv.

Ur synvinkel att fa en fungerande konkurrenssituation pa den svenska bredbandsmarknaden sa ar det klart att en
férandring maste ske. Alla maste ha samma méjligheter att utnyttja den infrastruktur av kopparnat och
kanalisation som byggts upp under artionden. Denna infrastruktur ar fullt jamforbar med vart vagnat eller
banverkets nat med tagrals. Sjalvklart kan inte utnyttjandet av denna vara styrd till ett féretags egna intressen i
samma bransch och svanga efter deras nycker om hur de vill nyttja situationen fér egen vinnig p4 samma
slutkundsmarknad. Det ar lika orimligt som att Volvo skulle &ga véagnatet och gav Volvoagare andra villkor for
vagskatter, hastighetsbegransningar eller annat. En strukturell uppdelning ar darfér nédvandig och erbjuder en
annan langsiktig stabilitet an en funktionell uppdelning vilken Telia till och frAn menat att de redan har haft under
flera ar. Viktigt &r dock att en strukturell indelning aven inkluderar grosisttjanster for fiber da efterfrdgan p& hogre
bandbredder 6kar snabbt och fiber inte &r en reglerad produkt. Konkurrensfrihet rader darfor inte pa fiber eftersom
tillgangligheten till kanalisation &ar avgorande for att kunna erhalla konkurrens pa denna marknad.

Den andra aspekten &r att denna infrastruktur bor ses som en nationaltillhérighet pA samma satt som exempelvis
vagnatet. Vi har idag ingen aning om vilket framtida varde det ligger i vart rikstackande finmaskiga nat av koppar
och kanalisation, men helt klart kommer det under éverskadlig framtid vara avgérande for var bredbandsmarknad.
Att denna nationaltillngrighet skulle kunna hamna i utlandska foretags dgo kanns som en dalig I16sning inte minst
ur ett sakerhetsperspektiv. Man far inte glomma att kanalisationen i manga fall &r samma for el, tele och data. Att
vara myndigheter skall ha en fortsatt kontroll pa denna kanns naturligt.

Ur dessa synvinklar tycker vi att en strukturell delning av Telia ar nédvandig. Vi tycker dock inte att natdelen bor
saljas ut till ett eget bolag. Den bésta I6sningen tror vi skulle vara att staten tar natdelen i egen &go i utbyte mot
sina aktier i TelaSonera. Detta skulle vara det basta ur et sakerhetsperspektiv samt hjalpa oss uppratthalla
kontroll och ordning. Detta skulle &ven innebdara att alla operatorer far samma konkurrenssituation. Detta skulle
&ven kunna vara en bra inkomst for Svenska staten. Detta da potentialen i utbudet av produkter och tjanster som
ett separat natbolag skulle kunna erbjuda operatdrer & enorm. Exempelvis skulle nya opperatorstjanster inom
fiberomradet vara mycket positivt for bredbandsutvecklingen och samtidigt vara ett stort intéaktsomrade for ett nytt
natbolag. Med Telia Sonera som &gare drivs dock inte den utvecklingen da den sjalvklart kan vara negativ for
deras egen marknadsandel.

Med vanlig halsning

Mattias Wiklund
VD, DGC Access



