PTS Enheten for reglering av bredbandsinfrastruktur

Fran: Martin Millnert <martin.millnert@brainmill.com>

Skickat: den 19 september 2023 00:51

Till: PTS Enheten for reglering av bredbandsinfrastruktur

Amne: Synpunkter pa marknadsanalys av marknaden for lokalt tilltrade

Hej PTS Marknadsreglering,

Vi ar en ISP med
enna

marknadsanalys &r hdgst relevant for var verksamhet, varfor vi skickar féljande kommentarer.

Fraga 1: Vi delar PTS bedémning. Resonemanget &r solitt och har &r en sammanfattad argumentation
om varfor 5G inte ersatter fiber: Skulle 5G vara ekvivalent med fiber skulle man kunna kéra en hel
befolkning pa det, men tillgangligt spektrum per anvéndare &r bara en brakdel av ett fibernat i tatort
och i glesbygd ar det kostnadsdrivande att bygga ut, sarskilt eftersom rackvidden ar kortare vid hogre
hastigheter.

Fraga 2: Ja vi delar PTS bedémning om indelningen mellan enfamiljs och flerfamiljshus.

Fraga 3a: Ja, vi delar PTS bedémning av avgransning av grossistmarknaden for lokalt tilltrade mellan
enfamiljs- och flerfamiljshus. Resonemangen i rapporten ar solida och vi har inget att tillagga.

Fraga 3b: Ja, det &r en absolut rimlig gréansdragning som exemplifieras av redogjorda skal:
Betalningsunderlaget for anslutningskostnaden av fiber skiljer avsevart och det speglas i marknaden.

Fraga 4a: Ja, fast definitionen behéver ta hansyn till féljande scenario:

Definitionen bér ej komplicera scenariot dar ett naturligt lokalt monopol pa fibernat (SMP) har byggt ut
till en geografisk yta men det saknas ndgon enstaka fastiget. P& grund av att denna etablering medfor
att ingen annan aktér kan ndrma sig, torde denna aktér bli alagd skyldighet att ansluta resterande
fastigheter inom rimlig tid mot rimlig avgift. I annat fall kan situationer uppsta dar fastigheter
(dédsbon, eller annat) blir uteslutna fran modern internetaccess pga. det lokala monopolets
ineffektivitet. Hur detta nidrmare skall tekniskt definieras far man titta djupare pa.

Fraga 5a: Ja, under foérutsattningen i 5b:

Fraga 5b: Aven har ar en *strikt* natbaserad definition av marknad inte helt ratt, dessvarre. Primért
darfor att de vissa fibernatdgare kallar "nearnet" existerar, déar det ar méjligt att till relativt 18g och
subventionerad kostnad ansluta ytterligare fastigheter pa natet, sa bor de kunna inkluderas i
marknaden d& det i praktiken absolut &r intressant for en tjdnsteleverantér att kunna faktiskt realisera
parallelletablering av flera skal, déribland kostnad pa fiberhyra men &ven befintlig samlokalisering i
respektive natagares accessnoder. Detta ar kanske dock bara en finjustering av definitionen som den
ar given, och kanske aven ytterligare stdd till definitionen som natbaserad pga just "nearnet" i sak
innebér att det ar darifran natet kan byggas ut.

Fraga 6a: Ja, utan tvekan. De monopol som uppstar i och med ett stadsnéats upphandling av KO
saknas transparens vad galler rabattering, dar KOs kostnad per accessfiber ar vasentligt lagre én vad
vi skulle fatt betala. Detta kan delvis férstds i och med de volymer av férbindelser det handlar om,
men det finns ingen teknisk anledning till att KO skall ta monopol pa slutkundens accessférbindelse.
Darmed ar det inte alls lett i bevis att det vanliga argumentet om att det skulle bli dyrt att inte
anvanda en KO-modell, faktiskt stammer.

Frdga 6c: I de tre geografier vi iniitalt &r verksamma i - Géteborg (Goteborg Energi Gothnet AB),
Malmd (Malmo6 Stadsnat) och Lund (Kraftringen Fiber AB) - galler i samtliga fall att endast Telia har
Fiber Villa (et al) som ger sadan access. Ingen av de kommunaldgda nitdgarna har motsvarande
produkt. Vi har sdledes ingen méjlighet att leverera mycket konkurrenskraftiga tjanster till dessa
slutkunder.

Frdga 7a: Ja, i stort men med en brasklapp om allm&nnyttan.



Fraga 7c: Nar det galler allmannyttan (mycket stora hyresvérdar), saknar vi méjlighet att komma at
slutkunder p& grossistniva for att leverera konkurrenskraftiga tjdnster. Se t.ex. vinstmarginal pa
https://www.allabolag.se/5561393629/mkb-net-ab Intern K.O. -- det ar dock mdéjligt att vinsten
tillfaller hyresgésterna i slutdndan andd. Samma sak med Framtidens Bredband &gt av Framtidens
bostader i Géteborg.

Fraga 8: Vi har svart att salja vara tjanster till fastigheter i tatort i de geografier vi ar aktiva, som ar
anslutna till stadsndtens KO:n. I en sddan byggnad &r det méjligt for kund att teckna en 100/100-
tjanst for sdg 300 kr/man. Stadsnéatet tar av oss ut dver 1000 kr/man for en singel-fiber till
fastigheten. Detta galler alla slags fastigheter med endast 1 kund i. Samma produkt i stadsnatet har
alltsd gravt olika priser beroende pa kund. Ja, det finns en sjélvklar aspekt av volymrabatt men
skillnaden ar konkurrenshammande enorm. Skulle stadsnatet istallet ta 350 kr for svartfibern, skulle vi
kunna leverera 1000/1000 eller 10000/10000 fér <500 kr/m&naden, tjdnster som genom KO:n kostar
det dubbla eller inte finns dver huvud taget.

Fraga 9a: Grundbulten &r lokalt fysiskt. Det &r endast sa vi som ISP kan differentiera vart erbjudande
fullt ut. Andra skyldigheter borde vara att aggregera fiberférbindelserna fran flera omraden till ett
lagom antal accessnoder, likt Amsterdam-modellen (eller Stokab) sa att det finns en handfull
accessnoder att etablera sig pa for en ISP, for att sélja tjénst till slutkunderna. En tredje skyldighet
torde vara det som namnts i 4a ovan, ang. skyldighet att ansluta betalande kunder inom SMP:s
geografiska dominans. Och inom rimliga tider mot hot om vite.

Fraga 9b: Givet skyldigheten att aggregera fiberférbindelser fran utspridda omraden till ett lagom
antal accessnoder, asidosétts behovet fér VULA och det vore en féredragen 16sning, att som basfall ge
operatdrer méjlighet att erbjuda teknisk differentiering pa sa Iag féradlingsniva som méjligt till
samtliga kunder. Det kommer givetvis inte bli stor konkurrens om glesbygd men det &r @ andra sidan
rena och naturliga ekonomiska lagar som styr det. Det finns vissa atgdrder som kan hjélpa dven dér,
men "VULA" &r inte ratt vdg mot bésta I6sning fér slutkunder. Finns det behov fér en "VULA" sa kanske
en marknadsaktor etablerar det kommersiellt, pa rattvisa villkor jamte andra leverantérer pa
svartfiberniva. For att underlatta etablering pa sma accessnoder bér prisstruktur kanske formas mot
en kostnad som hanger ihop med antalet aktiverade kunder, da stor etableringskostnad annars
sakerstaller en 18g niva av etablering av operatérer pa mindre noder.

Till sist vill vi bara kommentera att vi anser att Kraftringen Fiber AB, Malmo stadsnat samt Goteborg
Energi Gothnet AB ar SMP:er jamte Telia, ffa vad avser stadsnaten och enfamiljshus.

PS. D3 vi lamnat affarskritisk information bland dessa synpunkter, énskar vi fa sekretessprova
innehallet fére en ev. utlamning.

Med Vanliga halsningar,

Martin Millnert
BrainMill AB



